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Sobre ApeSoft

* Focalizada en software de
reporting, presupuestacion y
balanced scorecard

* Fundada en 1994

* Oficinas en:

— Barcelona, Madrid, Atlanta y
Washington

* Clientes en Espana, USA,
Latinoamerica, Europa y Africa




Clientes

* +300 clientes
* +7.000 usuarios

* En los principales
sectores

— Servicios
Financieros

— Sanitario
— Retail
— Manufacturing

— Transporte
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DATACYCLE REPORTING

Automatizacion de Reporting y Cuadros de Mando




Coste del Reporting manual

Decisiones
Equivocadas

Decisiones
Retrasadas

Recursos
malgastados

Riesgos

* Errores en los datos/ Errores Humanos
* El dato no es unico

* No tenemos la informacion a tiempo
* Informes incompletos

* Tareas manuales que no aportan valor
* Talento desaprovechado

* Islas de Informacion
* Dependencias




Informes
Automatizados

Reporting
Centralizado

Cuadro de
Mando

Alertas por
Email
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Beneficios Solucion de Reportiné

* Informes entregados en el momento apropiado
* No mas informes retrasados o perdidos

* Informes completos y consistentes
* Datos recogidos desde todos los sistemas

* De un vistazo la foto de la marcha del negocio
* Graficos, barras, tendencias en una Unica vision

* Notificacion de situaciones imprevistas
* Entrega automatizada a dispositivos moviles




Proceso DataCycle Reporting

USUARIO TECNICO USUARIO AVANZADO

ROL: Administrador ROL: Disenador

USUARIO FINAL SIN

NECESIDAD DE USUARIO AVANZADO
FORMACION

ROL: Analizador ROL: Disenador




Modulo Web

* Interfaz Web

* Reporting a
demanda

* Reporting con
peticion de
parametros

* Se integra con o

intranets o -
extranets

* Conectado al
Servidor de
DataCycle
Reporting




Modulo Dashboard

* Analisis de la
informacion de un
solo vistazo

* Combinacion de
graficos dinamicos
en una unica vision

* Asistente de diseno
de Cuadros de
Mando para
desarrolladores de
informes

* Diseno de Cuadros
de Mando en Excel
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DataCycle Reportmg

ﬂ' .t.c n.p'l'ﬂr‘ U‘""h

Proyecto  Herr amientas

|":R!l’l'l‘ﬁrg

\ .:, & <

Inicio | Explorador .Ihenflt_'n.t?s | Favorios

Links (tiles

Consultas
Todas las :..:n..-ulté-:
BTI
Erntorno Demo
Finanzas
JOE dweards
Presupuesto

| Recuerde que puede

0.0
=
)

| -

O

o

Q
(a'd
9

O

SN

O

(qv)
i)

(4]
o)

ProcesosfInformes | V. /7 Y-

Todos los procesos
BTI

% Planificaciones Todo el

mundo lo

conoce

Ya lo tienen Sin licencias
instalado por usuario

Excel




InformacionAdicional

* DetallesDataCycle Reporting
* Resumen de Beneficios

* EjemplosCuadro de Mando



Informes

Visualizacion
dinamica de
Graficos

Automatizacion
Informes Excel

p

Cuadros de
Mando Excel

Alertas por
Email

Multiples Mejores Informes
Origenes de - i - planificados o a
Datos Decisiones demanda

1

Componentes de la automatizacion de
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Informes en formato Excel,
PowerPoint y PDF nativo

* Infomesautomati
zados en
formatosfamiliare
S

* Compatibilidadco
mpletaynativa

* Preservaformato
yformulas

* Funcionalidadco
mpleta de
graficosytablasdin
amicas
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Compatible con Sparklinespara Excel

* Graficosinsertad e

os a nivel de
celda _
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* El poder de
lastablasdinamicas
Excel sin complejidad

* Botonesyselectores de
menuparaunanavegaci
onfacileintuitiva

* Navegacion simple de
datosmultidimensional
es

* El servidor de
DataCycle Reporting
integra los
datosautomaticamente

* Distribucionautomatic
apor email
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Botonesquefacilitan la
navegacion




Resumen de Beneficios

* Unasolucioncompleta de Reporting
— Rapidaautomatizacion del Reporting
— Cuadros de Mandodinamicos en Excel
— Visualizacidnavanzada
— Alertas

* Entorno familiar para el usuario
— Desarrollofacil de informes
— Excel, PowerPoint, PDF y HTML
— Accesibleparatoda la organizacion
— Muypocaformacionrequerida
— Reutilice los infformesexistentes

* Facil de instalarymantener
— Buen TCO - licencias de usuarioilimitadas

— Acceso a los datoscentralizado, basado en
servidoryseguro

— Arquitectura simple — facil de desarrollar
— Sin afectar a los procesos IT




Analisis Dinamico de Ventas

Informes y analisis
personalizado para
cada vendedor

* Informes diarios,
semanales y mensuales

* Envio automatizado
por email

* Ejemplos de informes:
— Resumen de cliente
— Resumen territorial

— Seguimiento de Ofertas,
indice éxito/fracaso

— Resumen de cuotas

— Avisos de renovacion



Informe Diario de Ventas

* Informes automatizados
para Directores de Ventas y
Product Managers

* Informes de tendencias
diarios y mensuales

* Envio automatizado por
email

* Ejemplos de informes:

— Ventas por producto, categoria
o cddigo de producto

— Ventas por region

— Ventas y rentabilidad por
producto

— Tendencias de ventas por
periodo
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Rendimiento Ventas por Vendedor

* Informes automatizados

para Directores de
Ventas

* Analisis Dinamico por

Vendedor

* Envio por email
automatizado

* Ejemplos de informes:

Ventas de producto por
vendedor

Tendencias de Ventas
Resumen de Cuota
Estado de nuevas cuentas

Control y evolucion
comisiones e incentivos
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Cuadro de Mando Comercial

* Cuadros de Mando
automatizados para Directores
Comerciales Delegados y
Vendedores, cada uno sus
datos

Facturacion w2008

* Reporting semanal y mensual
automatizado por email

* Mapas geograficos integrados
* Ejemplos de informes:

— Analisis ventas en euros y Do Predeledo

volumen ]__4-7

2007

— Rankings con alarmas de
crecimiento

— Graficos evolutivos con
comparativas vs ano anterior y
VS presupuesto




Seguimiento Ventas

Informes que comparan
el real con el
presupuesto

Enlaces a informes de
detalle:

— Detalle pedidos

— Detalle entregas

— Detalle retrasos y |sseceg Fo—l
errores :

Detalle

— Historicos



Analisis de Clientes sam /o o0O0
Ganados y Perdidos

* Informes automatizados
para Directores de Ventas y
Vendedores semanalmente
y mensulalmente

* Graficos a nivel de celda
para un analisis mas
intuitivo y rapido

* Ejemplos de informes:

— Evolucion cartera de clientes:
Analisis clientes VIP,
importantes en venta y
margen

— Vision de clientes perdidos y
ganados

— Rentabilidad por clientes, por
delegaciones, por provincias,
por articulo, por familia




Analisis Rendimiento Marketing

* Informes automatizados
para Directores de
Marketing y Brand
Managers

* Reporting diario y
semanal
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* Envio de informes D1 Conyersions
automaticos por email

* Ejemplos de informes:

— Tendencias de - B LA
impresiones, visitantes : Comomion S1% 548 -S6%| 0N

200000

DTl Conversion 4.0%

Unicos, conversiones Wanngon 0¥ ———— T s

Cur Year —=—Prev Year ]

— Analisis de los Canales de
Marketing

— ROI Campaiias Marketing | r v

— Rendimiento Atencion al
Cliente: llamadas, indices
de satisfaccion...




Cuenta de Explotacion

Presentacion de la
informacion de forma
comprensible

Analizar tendencias en
ingresos y gastos

Detectar desviaciones
con el presupuesto

Generacion
automatizada en un
Excel

Enviado por email a
cada miembro del
comité de direccion
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Cuadro de Mando Comité de Direccion

* Comunicar indicadores
clave del negocio

* Formar una misma
consciencia sobre lo
importante

* Centrar las discusiones
del Comite de
Direccion

* Generado

automaticamente en
un Excel
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Cuentas a cobrar

* Control cobros
mediante alertas a
nuestro comerciales e

incluso informando al Samplia |l (4
F—

cliente de retrasos en el |-
plazo de pago '

* Analizar la evolucion del

plazo de cobro

* Gestionar la balanza de
cobros y los impagados

* Reducir tiempo de las
personas dedicadas a la
gestion de cobros y el
total pendiente de cobro |

=

Calidad de la Deuda




Seguimiento Proyectos

* Analizar la cartera de
proyectos que hay en
la empresa

* Fomentar la gestion de
proyectos en tiempo y
dinero

* Mostrar la situacion
de los proyectos de
forma unificada;

— Progreso, alcance,
tiempos, costos,
rentabilidad, riesgos,
problemas, calidad,
recursos humanos,
recursos materiales
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